
بسم االله الرحمن الرحيم
إدارة الأعمال الصغيره .. المحاضره التاسعه .. { نماذج الاختبارات السابقة }

[أسئلة اختبار - إدارة الأعمال الصغيره - د.محمد القحطاني]

1) تعمل وظيفة عملية الشراء على :
- تحقيق زيادة كفاءة إدارة الإنتاج

تحقيق زيادة ربحية المشروع- 
- تحقيق زيادة كفاءة الموارد البشرية

- تحقيق زيادة التفاعل بين الإدارة العليا والإدارة الدنيا

2) فشل المشروع الصغير على المدى القصير سببه يرجع إلى فشل:
- عملية الإنتاج

- عملية التمويل
عملية الشراء- 

- عملية التسويق

3) تعمل وظيفة الشراء في المشروعات الصغيرة على تحقيق:
- الحصول على اللوازم المطلوبة بالكمية المطلوبة

- أقل تكاليف الشراء
- الحصول على المطلوب في الوقت المناسب وبالكمية المناسبة

كل ما سبق- 

4) الإجراءات التي يتم اتباعها للشراء في المشروعات الصغيرة:
- تتفق في بعضها مع المشروعات الكبيرة وتختلف في البعض الآخر

هي نفسها في المشروعات الكبيرة غير أنها أكثر أهمية فيها- 
- هي نفسها في المشروعات الكبيرة غير أنها أقل أهمية فيها

- تختلف تماماً عنها في المشروعات الكبيرة

5) اختيار الموردين ومواقعهم من أهم النقاط التي ينبغي التركيز عليها في :
- عملية الانتاج
- عملية البيع

عملية الشراء- 
- كل ما سبق

6) تصنف وظيفة الشراء على أنها وظيفة فنية وهذا يعني:
- أن يقوم بها شخص من الشئون المالية

أن يقوم بها شخص متخصص في الشراء- 
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- أن يقوم بها شخص لديه دراية بعملية الشراء
- أن يقوم بها شخص من الشئون الإدارية

7) ترتبط عملية الشراء بعملية التخزين مباشره في مجال :
- التجارة
- التصنيع

- الخدمات
أ + ب- 

8) تهدف وظيفة الشراء إلى زيادة ربحيه لمشروع من خلال:
- تخفيض تكاليف الشراء

- ضمان المخزون مع مراعاة عاملي الوقت والكميه
- تقليل الخسائر

أ + ب- 

9) تقوم وظيفة الشراء بتوفير المواد والتجهيزات التي يحتاجها المشروع، من هنا فهي وظيفة:
- أساسيه

- ماليه
فنيه- 

- جميع ما ذكر

10) تهدف وظيفة الشراء إلى :
- زيادة ربحية المشروع

- تخفيض تكاليف الشراء
- تحقيق الكفاية الاقتصادية في أعمال الشراء

جميع ماسبق- 

11) وظيفة الشراء وظيفة فنية تهدف إلى زيادة ربحية المشروع وهذا يستلزم :
تخفيض تكاليف الشراء وتوفير المواد بالسعر المناسب- 

- شراء المواد عالية الجودة بأي ثمن
- ضبط الإمدادات

- تدفق السلع

12) تلعب عملية الشراء دورا بارزا في نجاح المشروعات الصغيرة ففشلها يؤدي:
- فشل المشروع الصغير على المدى الطويل

- فشل المشروعات المماثلة
فشل المشروع الصغير على المدى القصير بسبب شح الموارد المالية- 
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- الاجابة ب و ج

13) من أنواع الموردون :
- المنتجون

- الوسطاء التجاريون
- الوسطاء أو الوكلاء الوظيفيون

كل ما سبق- 

14) عدم اختيار الموردين المناسبين لأعمال المشروع ومواقعهم يعتبر أحد أهم أسباب فشل:
عملية الشراء- 

- عملية التخزين
- عملية الإنتاج

- عملية التسويق

15) تقاس جودة وظيفة الشراء من قدرتها :
- على تحقيق الكفاية الإنتاجية في عملية الشراء

- على تحقيق الكفاية الإدارية في عملية الشراء
على تحقيق الكفاية الاقتصادية في الشراء- 

- على تحقيق الكفاية المالية في عملية الشراء

16) يجب أن ترتبط عملية الشراء في مجال التجارة بعملية التخزين مباشرة من هنا لزم أن تكون كمية
البضاعة المرغوب شراؤها:

- تساوي تقديرات الحاجة المطلوبة بعد إضافة الكمية المتوافرة
تساوي تقديرات الحاجة المطلوبة بعد طرح الكمية المتوافرة- 

- تساوي تقديرات الحاجة فقط
- ليست مما ذكر

17) يضطر ملاك المشاريع الصغيرة التي تعمل بنظام الامتياز التجاري (الفرنشايز) أو هؤلاء الذين يمثلون
وكالات تجارية أن :

- لا يحصلون على أي نوع من الدعم المادي
- يحصلون على بعض الدعم اللوجستي من المؤسسة المناحة للامتياز المحتكرة للوكالة

يحصلون على كافة احتياجاتهم المادية من المؤسسة المناحة للامتياز المحتكرة للوكالة- 
- ليست مما سبق

18) غالبا عملية التفاوض في الشراء تكن حول:
- الجودة

- التصميم
الخصم النقدي- 
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- التواصل

19) أحد العوامل التالية لا يساهم في نجاح عملية الشراء:
- الرقابة على أعمال الشراء

- المتابعة بعد الشراء
- استلام البضائع وفحصها

العلاقة الطيبة مع المنافسين- 

20) المصنعين وأصحاب المناجم والمزارعين ومنتجي المنتجات الطبيعية يصنفون ضمن مجموعة
الموردين ضمن مجموعة

المنتجون- 
- السماسرة

- الوسطاء التجاريون
- الوكلاء الوظيفيون

21) الشراء ضمن الحد الأدنى من الكميات اللازمة ولفتره زمنيه قصيره تسمى:
- سياسة الشراء الدقيقة

- سياسة الشراء حسب الطلب
سياسة الشراء حسب الحاجة- 

- سياسة الشراء حسب حجم التخزين

22) عند التفاوض في عملية الشراء لابد من التعرف على:
- جميع الموردون

- المشتري صاحب الخبرة الكافية فقط
المشتري صاحب الخبرة الكافية والمشتري العادي- 

- جميع ما ذكر

23) أي من العوامل التالية ليس له علاقة بنجاح عملية الشراء:
سياسة الشراء حسب الحاجة- 

- استلام البضائع وفحصها
- الرقابة على أعمال الشراء

- المتابعة بعد الشراء
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