أسأله مواضيع النقاش لماده التعاقد والتفاوض


 س1 يفترض الكثيرون عادة أن التفاوض يتعلق أساسا بصوره ومناسبات النزاع المختلفة (النقابة وادارة التصنيع والفود الممثلة للجيوش المتحاربة وما إلى ذلك 

الحقيقه أنه يقع في كافه مناحي الحياه كيف ذلك ؟


س2 يتضمن عملية التفاوض أشكالا مختلفه من السلوك الانساني يجي الكلام بالحوار في مقدمتها وكذا جمله مظاهر أخرى ماهي ؟

س3 هل التفاوض علم أم فن ؟ ولماذا؟

س4 حدد العلاقة بين كل من التفاوض من جهه والمساومة والوساطة والتحكيم من جهة أخرى ؟

س5 عمليه التفاوض هي أداة لفض النزاع يعتبر استمرارها مرهونا باستمرار المصالح المشتركة كيف ذلك ؟

س6 لماذا يركز المفاوض في كثير من الأحيان على مايتحقق في الاجل القصير مقارنه بالأجل الطويل ؟

س7يؤكد خبراء ان الاستراتيجيه المناسبة للتفاوض في موقف معين قد لاتكون مناسبة على الإطلاق في موقف آخر وان التكتيك قد ثبت نجاحة مع طرف معين قد يفشل تماا مع خصم آخر ناقش ذلك ؟

س8 مالمقصود بالموثق التفاوضي وماهي جمله العناصر التي يتشكل منها هذا الموقف ؟


س9 تحدث/ي عن أهم مبادئ التي تحكم التفاوض الفعال مبررا انعكاسات كل منها في عمليه التفاوض ؟

س10 ماهي البدائل المختلفة لوضع أجندة التفاوض ومتى يكون من المناسب استخدام أي منها ؟

س11 لماذا يميل البعض الى تضييع الوقت أثناء عمليه التفاوض وكيف يمكن للظرق الأخرى مواجهة ذلك ؟

س12 بين/ي كيف تكون حاجات الأطراف واتجاهاتهم عاملا من العوامل المحددة لاختيار استراتيجيات وتكتيكات التفاوض ؟

س13 مالمقصود بالعقد من الناحية التفاوضية ؟

س14 كيف ترى العلامة بين مكوني هذا المفرد (التعاقد والتفاوض)










